ERANCESCO EZZ0 DIFEUSION | CONFERENCE : AUGMENTER SON

CHIFFRE D’AFFAIRES

/ INTERVENANT \

Frangois A. SITTLER

Consultant depuis 20
ans, spécialisé dans la
vente et [I’organisation
commerciale. Adepte du
storytelling, il multiplie
les exemples et les
anecdotes pour faire
passer ses messages,

LES THEMES DE LA CONFERENCE

&1 Repenser ses fondamentaux

1°) Ses savoir faire, ses technicités, ses points
forts
2°) Son organisation; ses points faibles ; les

ol une conférence dysfonctionnements

rythmée, agréable et 3°) Le probléme spécifique de I'accueil

surtout percutante. 4°) La détection de nouvelles niches;
positionnement vis-a-vis de la concurrence

5°) La communication commerciale

2! L’activité commerciale

"~ CIBLE

o At g .
« Centres de Gestion 1 2 La fldellsatl.on et la relance client
agréés 2°) Les prescripteurs
« Syndicats ou 3°) La prospection directe
organisations 4°) Les supports (fichiers, internet)
professionnels
DUREE o La motivation de ses salariés
Environ 1 Heure .
o i
AUDITOIRE 1 ) Les baSIque§ o
« Artisans, 2°) Les erreurs a éviter -
* Commergants 3°) L’encouragement a la vente additionnelle

@ Patrons de TPE

TARIF
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